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ARTERIAS VITALES DE LA COMPANIA

Jesus
Salinas

Responsable Ventas Iberia

Jesus, son mas de 12 afos en
Hidroten jnos puedes hablar sobre tus
comienzos y trayectoria en Hidroten?
Pues empecé como becario en el
departamento de calidad pero al tener
que terminar el proyecto de final de
carrera tuve que marcharme y no fue
hasta el 2006 que me reincorporé
al departamento técnico haciendo el
bibliocad y de ahi pasé al SATC.

(Estds formado como ingeniero
quimico, agrénomo 6 industrial?

Soy ingeniero quimico, siempre me
gusto la parte de mecdnica de fluidos y
transmision de calor, esa fue una de las
razonas por la que entré en Hidroten.

Con tu experiencia y la amplia
trayectoria en la compafiia, bajo tu

S

Jesus Salinas, Responsable Ventas Iberia

punto de vista, ;cdmo enunciarias la
evolucién de los mercados en nuestro
sector, en los ultimos 10 afios?

En estos Ultimos afios y teniendo en
cuenta la crisis del 2008, la evolucion
siempre ha sido positiva, con
crecimiento en practicamente todos los
sectores en los que trabajamos.

{Qué mercados estdan en alza o
se caracterizan por tener mayor
proyeccion ahora mismo?
Paranosotros, el riego estratégicamente
sigue siendo un sector con mucho
potencial, el crecimiento de |Ia
poblacién mundial supone un reto
para la produccion de alimentos. La
conduccion y tratamiento de agua va
vinculado también a este incremento
de la poblacién y sigue creciendo.

Otro sector importante es el sector
piscina porque le ha pasado como
al turismo, ha dejado de ser un lujo
para convertirse en una necesidad.
Esto hace que cada vez haya mas
piscinas privadas; incluso en hoteles y
campings, que intentan ser unos resorts
independientes, se esta invirtiendo

mucho en mejorar su equipamiento de
piscina. Y por dltimo la industria, que es
un sector en el que debemos crecery
en el que hay un potencial importante.

Hidroten ;se ha sabido adaptar a
las exigencias del mercado para ser
competitiva?

Si'y asidebe seguir, la gran competencia
qgue viene de pafses como Turquia
o China, exige que no dejemos de
mejorar de forma continua en nuestra
produccion. La calidad por ser
europeos se da por supuesta, debemos
mantener el nivel y tenemos que seguir
trabajando en la rentabilidad interna.

Bajo tu punto de vista, ;cudl es la clave
de Hidroten para que siga siendo una
empresa lider?

No ha dejado de invertir tanto en
mejora de productividad interna, como
en desarrollar nuevos productos vy
potenciar la imagen de marca que es
muy importante de cara a protegerte
frente a estos pafses que vienen
ofreciendo un producto muy barato.

:{Qué opinas de I+D+i, consideras que
sea fundamental en nuestro sector?
Por supuesto, en definitiva un codo de
PVC no dejaria de ser un “comodity”,
y debemos ofrecer exclusividad para
diferenciarnos. El dia que no ofrezcamos
novedades, dejaremos de crecer.

¢Es la prescripcion un pilar clave para
lograr objetivos comerciales? ¢En qué
medida ayuda?

Claro, de nada sirve tener un buen
producto sino lo hacemos llegar
al mercado. Tan importante es la
labor comercial, el departamento de
marketing haciendo campafias, cémo
trabajar con ingenierias y organismos
publicos para dar a conocer el producto,
sus ventajas e intentar introducirlos en
sus proyectos, la parte mas alta de la
prescripcion.

Recientemente has asumido un cargo
de maéaxima relevancia como Resp.
de Ventas Iberia de Hidroten, ;como
afrontas este nuevo reto profesional?
Por una parte agradecido por la
gran oportunidad que la compafiia
me ha ofrecido e ilusionado porque




se pueden hacer muchas cosas.
Por otra parte viendo la cantidad de
trabajo que tengo por delante y cambios
que tengo que hacer muy importantes,
pero necesarios para la empresa.<

Isabel
Gutierrez

Responsable Dpto. Exportacion

Isabel, llevas mas de 20 afios en la
compaiiia, una dilatada experiencia en
el sector, ;como definirias la evolucién
de Hidroten a nivel internacional en
estos afos?

Son casi 23 afios como responsable
del Departamento de Exportacién. En
1998 comenzamos a realizar nuestras
primeras operaciones comerciales en
el ambito internacional. pero fue a partir
del afio 2000, coincidiendo con el
programa PIPE 2000 del ICEX cuando
consolidamos el departamento. Gracias
a la incorporacién en 2002 de mi
compafiera Luz Sanchez se potenciaron
las dreas de logistica y back office
internacional, personalmente opino
que una parte importante de nuestra
exitosa evolucién se ha producido por
el gran equipo que formamos.

La evolucion de las ventas a nivel
internacional ha sido sostenida vy
creciente alo largo de estos afios, hasta
casirepresentar el 40% de la facturacion
global. Todo ello no ha estado exento
de dificultades, no hay que olvidar que
a lo largo de estos afios han ocurrido
multitud de crisis, guerras y conflictos
internacionales que han salpicado los
diferentes mercados y paises.”

:Qué mercados estdn en alza o tienen
mayor proyeccién ahora mismo,

Sudamérica, Africa o Asia?
Africa, continlia siendo la gran promesa,
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Isabel Gutierrez, Responsable Departamento Exportacion

su sector agricola esta comenzando
y tiene un grandisimo potencial, pero
desgraciadamente su inestabilidad
social, politica y econdmica lo hacen
muy dificil de momento. En Asia por
el contrario se la sigue considerando
como mercado emergente, pero cada
affo que pasa es un mercado mas
estable. A nivel agricola es complicado
por sus diferentes tradiciones, pero
tiene un grandisimo potencial en el
sector de la piscina y tratamiento de
agua, son nuevos mercados abiertos al
turismo vy al ocio.

Sudamérica es nuestro mercado natural,
el idioma y las costumbres hacen mas
facil nuestro trabajo. En un mercado
con un gran nivel de desarrollo, pero
para nosotros alin mantiene un altisimo
potencial de crecimiento.

¢Cudl es la posicién de Espariia en el
sector con respecto a la competencia
extranjera?

Podriamos decir que Espafia estd
dentro de los cinco primeros paises
productores del sector del agua.
Nuestra capacidad de innovacién unida
a nuestra capacidad de adaptacion a
los diferentes mercados nos sittia en lo
mas alto del panorama internacional.

¢Es el 1+D+i fundamental en nuestro
sector/industria? ;Qué diferencia a
Hidroten de sus competidores?

La investigacion vy desarrollo de
productos propios y Unicos en el
mercado, hace que Hidroten sea
percibida como una empresa de
desarrollo y alto valor afiadido, que
ofrece soluciones distintas a las del
mercado. Esto es fundamental para
poder competir a nivel global en un
mercado que cada dia es mds sensible
al precio. Por otro lado, me gustaria
hacer mencion, de la gran vocacion de
servicio y atencién a nuestros clientes
que desde sus inicios ha sido nuestra
ensefia en el departamento, haciendo
de Hidroten una empresa singular y
muy apreciada por nuestros clientes.

El afo que viene, Hidroten cumple 25
afios. ;Dénde ves a Hidroten dentro
de otros 25 afios?

Sinceramente, creo que si somos
capaces de mantenerlailusiony el buen
trabajo realizado en estos Ultimos 25;
los proximos deben de consolidarnos
como una de las alternativas globales
en el mercado internacional del
equipamiento del agua<
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FORMACION TECNICA Y VENTAS

SEMINARIO TECNICO
SALANDELUES (CASTELLON)

18 JUNIO

de Salandelues,
recibieron un seminario de la mano
de nuestros técnicos, sobre producto

Nuestros clientes

orientado a riego como colectores
hidrantes, vdlvulas compact, ventosas,
fitting, etc.

CONVENCION EXTRAO

i

RDINARIA DE AGENTES 2019

SEMINARIO TECNICO
JOSE G. NAVARRO (ASTURIAS)

2 AL 5 JuLio

Nuestro equipo técnico impartié una
formacion técnica a nuestros clientes
de Jose G. Navarro, sobre PVC,
presion, valvulas SNS®, collarin bisagra,
ventosas, etc. En definitiva mostraron
especial interés en los Productos
Unicos.

Convencion Extraordinaria de agentes

- ey,

FORMACION

Il «

RESULTADO

I
|
|
)

VENTAS

El pasado 26 de septiembre tuvo
lugar la Convencién Extraordinaria de
Agentes 2019 en las instalaciones del
Hotel Melia Barajas de Madrid.

Es la segunda cita del equipo de ventas
mas importante del afio, donde los
representantes de Hidroten tienen la
oportunidad de poner en comudn sus
impresiones acerca del transcurso de
este ejercicio. Ademas, les sirve para
analizar la situacion actual del mercado
y vislumbrar las tendencias para el afio
venidero.

Se aprovechd también la ocasion para
presentar los nuevos proyectos en los
gue se encuentra la empresa inmersa a
corto y medio plazo.

> > > ¢QUIERES RECIBIR FORMACION TECNICA DE HIDROTEN?

¢Qué ofrece?>La formacion sobre los productos técnicos de
Hidroten, te brinda la oportunidad de ofrecer lo
mejor para unas éptimas instalaciones.

¢A quién va dirigida? » Formacion enfocada a prescriptores e ingenieros,
ademas de clientes de Hidroten interesados en
producto técnico.

Contacta con
nuestro

965 105 888




FERIAS Y EVENTOS

XXXVII CONGRESO
NACIONAL DE RIEGOS

4 AL 6 JUNIO

El XXXVII Congreso de Riegos
Nacional tuvo lugar del 4 al 6 de
junio en Don Benito (Badajoz).

Asistimos como empresa colaboradora
y nuestros técnicos ofrecieron una
ponencia sobre Productos Unicos, y el
exclusivo Sistema Netvitc System®.

La Sra. Maria del Carmen de Espania,
Concejala de Empleo y Fomento junto
con el Sr. Manuel Amords, Gerente
Agencia Local Desarrollo de Alicante,
visitaron el pasado 25 de septiembre
Hidroten. El motivo de tan grata visita

PROXIMAS FERIAS

VI FERIA DE PROFESIONALES

DE AVALCO

laidr._o—t.-en'»—! oven

Sistemas tinicos para productos exclusivos

s
e

Il Feria de
proveedores
~~aValco ’ \

6Y 7 JUNIO

ts

-

Debidoalaestrecharelacion profesional
que guardamos después de tantos afios
con GRUPO AVALCO, no faltamos a la
VI Feria de Proveedores (Madrid). Su
finalidad era fomentar la relacidon entre
proveedores y socios, incrementar y
mejorar las operaciones comerciales.

no era otro mas que el conocer una
empresa industrial de desarrollo vy
fabricacion propia, ademas de recibir
por parte de los empresarios las
necesidades obvias que presenta el
poligono PIa de la Vallonga.

X
PISCINA

& WELLNESS
BARCELONA

Global Aquatic Exhibition

Pabellén 2 - STAND D434
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FRANS BONHOMME
INAUGURA SU NUEVA
DELEGACION EN ESPANA

11 JULIO

El Grupo FRANS BONHOMME es
lider de distribucion de tuberia y
accesorios pldsticos en Francia,
con mas de 400 puntos de venta y
distribucion repartidos por todo su
territorio.

El pasado mes de julio, FRANS
BONHOME ESPANA inaugurd su
nueva delegacién en Vizcaya.
Evento que contd con la presencia
del Director General y el Presidente
del Grupo.

El equipo de Hidroten asistio
invitado a dicho evento y quiso dejar
constancia de la estrecha y calida
relacion entra las dos compafiias con
una emotiva placa conmemorativa
que quedarad para el recuerdo.

AQUATECH

AMSTERDAM
DR

o —a

Hall 12 - STAND 12.706
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NOTICIAS Y ACTUALIDAD

CONCURSO FOTOGRAFICO, EXPOSICION DE PRODUCTO

Consigue un fantéastico
RT

{iSMA!

Xileplant (Murcia)

Del 15 de julio al 15 de octubre estd en
vigor nuestro concurso fotografico,
donde la foto mas original de tu
exposicion con producto Hidroten
serd la ganadora de un fantastico
smartwatch Xiaomi AmazFit. Ademas
cada mes sorteamos otro smartwatch
entre todos los participantes del mes.

Bases en www.hidroten.es.

vl |

Leonesa de Tubos (Lecn)

COLABORAMOS CON LA ASOCIACION APNEA DE ALICANTE

Ridal, Sistemas de Tuberias, S.L. (Cuevas del Campo, Granada)

APNEA es la Asociacion de Padres
con Nifios Especiales de Alicante, y
en su centro de dfa y terapias, han
comenzado el proyecto para construir
una nueva piscina que cumpla con las
necesidades que necesitan.

Piscinas Sanjosé (La Nucia) se
encargara de la construccion e Hidroten
de aportar todo el producto de piscina
que sea necesario, para que los chicos
y chicas de APNEA vean muy pronto,
su piscina hecha realidad.

Desde Hidroten queremos felicitar a
Asociacion APNEA por la gran labor
que hacen dia tras dia.

Muy pronto veréis vuestra piscina
finalizada.




INNOVACION Y DESARROLLO

HIDROTEN FRENTE AL ESTRES HIDRICO DE NUESTROS CULTIVOS

Tras un verano intenso, tratamos
de afrontar y minimizar los efectos
del verano disefiando sistemas de

LA METODOLOGIA BIM ESTA
PRESENTE EN CONCURSOS
PUBLICOS

Los datos analizados es.BIM, nos
muestran que en el primer semestre del
2019 el ndmero total de las licitaciones
publicadas se acerca al total del afio
2018, siendo el ndmero 195 frente a
216 respectivamente, lo que supone el
38% del total publicado hasta la fecha
(517). Las licitaciones publicadas en el
2019 conllevan una inversion total de
843,3 millones de euros, un valor que
practicamente duplica la inversion total
en 2018 (424,81 mill. €).

Hidroten, sigue trabajando con esta
herramienta tecnoldgica y actualizando
sus familias de productos BIM para la
gestién de proyectos.

B 250 - 400
W 125-250
" H 50-125

10 - 50
f g A 0-10

Valor estimado de contrato total acumulado por
CCAA (millones €).

unicos
conduciry distribuir el agua en las fincas
de cultivo, disminuyendo pérdidas.

productos que  permiten
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Desarrollamos productos que mejoran
las instalaciones y el mantenimiento
de las plantas de tratamiento de agua,
mejorando la disponibilidad de ésta en
la agricultura y su uso.

Conscientes los veranos son cada vez
mas extremos y con mayor radiacion
solar, diseflfamosy fabricamos productos
utilizando materiales que resistan estas
condiciones adversas.

Destacamos los colectores hidrantes
SNS® modulares y reorientables en
PPFV, las vdlvulas Compact, fitting de
reparacion y los Collarines Bisagra
con una gran variedad de salidas
intercambiables. Ademds de ventajas
afladidas, como menor peso, resistencia
a la corrosién y son menos atractivos
para su hurto.

PROYECTO DE EXITO, AQUACAN DEL TRUST RESORT CANINO

Satta Ingenieria, emblematico cliente
de Hidroten, ha llevado a cabo el
proyecto hidrdulico de la piscina de
1000m? para mascotas en el Trust
Resort Canino de Ondara (Alicante),
una de las mayores instalaciones de
Espafia.

Para la conduccion de fluidos
utilizaron nuestro conocido Netvitc
System® en vélvulas y accesorios, ya
que su versatilidad permite ajustarse
comodamente a las necesidades de
la instalacion.
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VENTAJAS DEL COMERCIO ELECTRONICO

La visibilidad en internet permite ganar mayor nimero de clientes,
ofreciendo numerosas oportunidades de negocio para empresas y
auténomos, no solo para vender mds, sino para ampliar mercado,
promocionar productos, servicios, etc...

Ademads no existe limitacién temporal, el producto esta disponible
para el consumidor 24/7

No hay barreras geograficas, pudiendo comprar o vender desde
cualquier parte del mundo. Puedes comprar desde tu negocio,
hogar o vigje, sdlo necesitas un dispositivo con conexion a internet,
y actualmente todos lo tenemos.

La inversion econémica en un negocio online es mucho menor que
en un negocio tradicional.

El planteamiento de negocio online ofrece la posibilidad de mostrar
mucha mas informacion de tu producto al comprador y la opcién de
comparar en internet es mucho mas facil y rapida.

Es cierto que podriamos seguir enumerando ma&as ventajas
de este modelo de negocio, ya que la tecnologia evoluciona
constantemente, pero también se incrementan las ventas online,
siendo un mayor porcentaje entre las compras de los usuarios.

VENTA

ONLINE

VENTAS INMEDIATAS

Nuestros clientes son muy exigentes
y nos involucramos por mantener
nuestros productos al alcance de las
necesidades del consumidor y por ello
ofrecemos herramientas de trabajo
para agilizar sus compras.

Por ello ofrecemos wuna versétil
plataforma, donde disponen de un
drea desde la cual pueden realizar sus
pedidos en cualquier punto del mundo,
de la misma forma que consultar su
histérico de pedidos y otros datos de
interés.

www.hidroten.com/es/pedidos-online




